
ネット通販経営幹部コミュニティー４月活動報告 
一般財団法人 日本電子商取引事業振興財団 

４月参加事業者数：97事業者 
４月情報交換数：405回 
 

情報交換の主な内容 
 

 
成功の方程式は存在する 
本業がどう社会貢献につながっているのか？ 
グーグルヘルス 
クラウド型グループウエア 
動画は儲からないのが通説になると僕たちはおいしい 
行詰っている方へ 
店舗内ドリルダウン検索 
サイクルスポーツ用品が売れまくりらしい 
対処療法⇒原因根治 
ローソンが、クラウドになった 
今、家具屋が熱い！ 
われわれの仕事は、お辞儀をすることではない 
さすが楽天。出店営業マンがオールアバウトのガイド 
今日と明日が出会う場所 
四半期会議トーク 
産業スパイとベンチマーキング 
藤久レポート 
有給消化率 
お客様を向く行革 
広告媒体の選び方 
社会インフラとしてのコンビニのあり方 
お客様に向くと儲かる事例 
利益の出し方 
ご迷惑をおかけしました。注文殺到による品切れ、受付再開。 
１ｘ４か？ ４Ｘ1か？ 
野間清治の教え 
ネット通販の職業倫理規定 
生き馬の目を抜く世界 
オンラインショッピングの失敗 
中小企業倒産防止共済助成金 
マル経限度額 1,500 万円に返済期間も延長 



楽天のランキングを俯瞰技術を使って解釈 
在庫回転率と在庫の持ち方 
見城徹のことば 
知り合いの花屋の閉店 
宮大工の言葉 
ＦＯＲＥＶＥＲ２１はなぜ安いのか 
プレジデント 2009.5.18号 
連休中の求人募集は効果的 
大学生への求人 
CPOについて 
ベルメゾンの実験 
 
 
以上ご報告申し上げます。 


